ZB |C ‘ Boletim Baiano de | ¢ 5% p

Inteligéncia Competitiva —

ACOUGUES |
4 NA BAHIA

o - MAIO | 2017

Os tradicionais acougues, po-
pulares na venda de carnes,
ainda sobrevivem em um mer-
cado altamente competitivo e
gue exige transformacotes. Ha-
ja vista a diversidade de produ-
tos, um publico que busca pra-
ticidade e a concorréncia com
supermercados, boutiques e
outros estabelecimentos de
alimentacdo, 0s empresarios
do segmento precisam estar
atentos as estratégias que for-
talecam seus negaocios.
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= Margens de lucro altas,
com retorno do investi-
mento inicial em curto
prazo em relacdo a ou-
tros tipos de negécio.

® Grande rotatividade de
clientes.

® Qualidade dos produtos.
®m As empresas e as insti-

tuicbes do segmento séo
fortes e organizadas.
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Dificuldade em obter
acesso as informacoes de
suporte para 0s negocios.

Mao de obra pouco quali-
ficada.

Formato de venda limitado
ao modelo de atendimento
formal e presencial.

Investimento baixo em
estratégias de comunica-
cao.

OPORTUNIDADES

A demanda dificilmente

sofre oscilagBes ou que-
das. As pessoas néo tiram
a carne de sua alimenta-
¢éao diaria, apesar de mo-
mentos de crise.

Formatos inovadores de
venda, adaptéveis ao mo-
delo de negdcio.

Maior consumo de cortes de
carne de frango e suina.

Agougues gourmet como
modelo de negdcio, traba-
Ihando a personalizagao
dos produtos.

Dependéncia de fatores cli-
maticos: em tempos de seca
ou chuva em excesso, a ali-
mentacao e a producéo do
gado séo afetadas, acarre-
tando o aumento do preco.

Burocracia para obter crédito
do governo ou dos bancos.

Concorréncia com supermer-
cados.

Aumento da populacao que
nao ingere carnes (veganos,
vegetarianos, dentre outros).




ACOUGUES

NA BAHIA

TENDENCIAS

* PARA O SEGMENTO

Entrega em domicilio, com pedidos feitos via central telefénica ou site.

Carnes pré-assadas, que precisam ser apenas aquecidas no forno
convencional ou micro-ondas.

Produtos com valor agregado: cortes e complementos que facilitem a
producao de pratos e receitas (bife a parmegiana, alméndegas).

Aumento do mix de produtos nos agougues: cervejas, vinhos, molhos,
massas dentre outros.

Cortes embalados: produtos a vacuo devem continuar ganhando con-
sumidores nas prateleiras.

Acgougues gourmet: 0s agougues gourmet, ou boutiques de carnes,
também serao valorizados no segmento, considerando a personalizacao
de cortes, a diversificagéo de produtos e o atendimento diferenciado.

O consumidor procura cada vez mais os selos que atestam qualidade
aos produtos e a producao. As certificacoes das carnes bovinas estao
em crescimento no Brasil, e atendem a clientes exigentes, que néo bus-
cam somente o preco, mas qualidade e seguranca alimentar.
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ACOES

RECOMENDADAS

Observe atentamente a demanda dos seus consumidores — isso ajudara na hora de fazer

CLIENTES > .
compras certeiras junto aos fornecedores.

Invista em capacitacdo e/ou busque parcerias com instituicbes de ensino profissionalizante.

SLENRIMENTO Lembre-se de que o atendimento é fundamental para o sucesso do negécio.

E importante que as empresas que atuam no varejo de carne busquem unido para estimular
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ASSOCIATIVISMO 0 segmento, através de associacdes do setor ou instituicbes para facilitar o acesso a fontes
de financiamento.
Trabalhe com fornecedores que atestem a origem e a qualidade de seus produtos. Isso é
OUALIDADE fundamental para a reputacéo do seu negécio no mercado, além de serem exigéncias legais
o atestado de origem e o detalhamento especifico sobre a producéo.
CANAISDE Amplie a forma de atendimento, receba pedidos via internet, telefone e faca
COMERCIALIZAGAO

entrega domiciliar.
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